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Mochten Sie die nachste Stufe in Ihrer Karriere erreichen? Bei Bodeta St3waren GmbH haben
Sie die Moglichkeit; sich bei namhaften Kunden kontinuierlich weiterzuentwickeln — und das
branchenibergreifend

Wir suchen ab sofort einen
Export Sales Manager (m/w/d)

im Innen- und AulRendienst
Ihr Aufgabengebiet

e Pflege und Betreuung der Bestandskunden

e Auftragsabwicklung

e Vertrieb und Beratung unserer Produkte

e Nach erfolgreicher Einarbeitung, eigenverantwortliche Betreuung eines
Vertriebsgebiets

e Zielorientierte Akquisition von Neukunden

lhr Profil

¢ Sie haben eine erfolgreich abgeschlossene Berufsausbildung als GroR3- und
Einzelhandels- oder Industriekauffrau/-mann (m/w/d) und bringen idealerweise erste
Berufserfahrungen im I6sungs- und kundenorientieren Vertrieb (vorzugsweise aus
der Lebensmittelindustrie — StiBwarenbranche) mit.

e Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift, weitere Fremdsprachen sind von Vorteil

e Sie arbeiten organisiert und zielorientiert im Team.

¢ Sie sind kommunikationsstark, kontaktfreudig, kundenorientiert und zeigen auch in
auBBergewdhnlichen Situationen Belastbarkeit.

e Bereitschaft zu Dienstreisen

Benefits

Vertragsart: unbefristet

Arbeitszeit: 39 Stunden pro Woche

Dienstfahrzeug (auch zur Privatnutzung)

Diensthandy

Maoglichkeit Homeoffice

Familiares Arbeitsumfeld

Zukunftssicheres Unternehmen

Interessante Aufgaben

Kostenlose Parkplatze

Attraktives Vergutungspaket inkl. Urlaubs- und Weihnachtsgeld

Sie Ubernehmen eine interessante Position in einem dynamischen Unternehmen. Auf Sie
warten Entwicklungsmdglichkeiten in einem zukunftstrachtigen Arbeitsumfeld mit flachen
Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen.

Senden Sie bitte Ihre aussagefahigen Bewerbungsunterlagen mit Angaben tber lhren
frihestmoglichen Eintrittstermin und Ihrer Gehaltsvorstellungen per Post oder per Mail an:

Bodeta Sulwaren GmbH - Friedrichstrasse 21 - 39387 Oschersleben
e e-mail: m.floreck@bodeta.de



